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IMPORTANTE: 

Antes de elaborar esta Memoria, recomendamos una lectura detenida de las Bases Reguladoras y la Convocatoria.

La Memoria se desarrollará según el índice que se propone a continuación y de manera precisa, clara y concisa.

La evaluación técnica del proyecto se basará en la información contenida en esta memoria, junto con el presupuesto y el impreso de solicitud.

Para facilitar la tarea de detallar el presupuesto por partidas subvencionables, descargue el fichero Excel denominado MOD-P-PRIV25, que encontrará en el área de Descargas.


1.PLAN DE EMPRESA
1.1. INFORMACIÓN DE LA EMPRESA

Breve descripción de la sociedad (antecedentes, origen, hitos más importantes hasta la actualidad, misión, visión y valores, modelo de negocio y productos y/o servicios:





Modelo de negocio (indicar las características principales del modelo de negocio en relación con su carácter innovador, en su caso, definiendo los elementos esenciales que aportan el carácter diferencial respecto a la competencia. Indicar tipología de ingresos, estrategias de producción y ventas, etc.): 
[bookmark: _Hlk513204097]




Principales productos/servicios (indicar cuales y grado de innovación de estos, así como productos/servicios en fase de desarrollo: 






1.2. ANÁLISIS DEL MERCADO
Comentarios generales del sector (aspectos generales, tamaño actual, crecimiento prevista, etc.)




Comentarios sobre los proveedores (indicar nombres y descripción de los principales proveedores, naturaleza de los suministros, grado de dependencia, etc.)




Comentarios sobre los competidores (indicar nombres de los principales competidores, localización, tamaño, cuota de mercado, análisis comparativo de fortalezas y debilidades, etc.)




Diferenciación de la empresa respecto a sus competidores (indicar los aspectos esenciales que diferencian a la empresa respecto a la competencia, gama de productos y/o servicio, niveles de calidad, atención al cliente, etc.)




Comentarios sobre los clientes (detallar nombres de los principales, si son extranjeros indicar el país y qué productos se les suministra, relevancia, también los clientes potenciales, etc.) 




Principales canales de distribución (directo, mayorista, minorista, distribuidor, agente, venta online, etc.) 



2. JUSTIFICACIÓN DE CONDICIÓN DE EMPRESA INNOVADORA CON POTENCIAL TECNOLÓGICO Y ESCALABLE
TIPOLOGÍA DE EMPRESA
(Indicar con X la tipología de la empresa) 
	 
	EMPRESA DE BASE TECNOLÓGICA Y/O INNOVADORA EN TECNOLOGÍA

	 
	EMPRESA CON MODELO DE NEGOCIO INNOVADOR Y ESCALABLE




Se entiende por EMPRESAS INNOVADORAS CON POTENCIAL TECNOLÓGICO Y ESCALABLES y por tanto elegibles como beneficiarios de la línea de ayudas a la entrada de inversores privados en empresas innovadoras con alto potencial de crecimiento, aquellas empresas innovadoras que puedan enmarcarse en alguno de los siguientes dos grupos: a) Empresas de Base Tecnológica o Empresas Innovadoras en Tecnología y b) Empresa con Modelo de Negocio innovador y escalable

2.1. Sólo en el caso del que la empresa solicitante quiera ser valorada como empresa de base tecnológica o empresa innovadora en tecnología, debe completar los siguientes apartados. 

c EMPRESA DE BASE TECNOLÓGICA aquella que cumpla al menos siete (7) de los siguientes requisitos, y obligatoriamente los señalados en las letras a), g), h) e i), y EMPRESA INNOVADORA EN TECNOLOGÍA: aquella que cumpla al menos cuatro (4), y obligatoriamente el señalado en la letra a), de los siguientes requisitos: (Marquese con una X y justifique las opciones que proceda)

c a) Que tengan la capacidad para generar tecnología e innovación y que estas sean desarrolladas internamente por los propios socios o por el personal con contrato laboral. (Indicar y explicar la tecnología y/o innovación sobre la que la empresa base su actividad y relacionarla con la experiencia o titulación de los socios y/o del personal con contrato laboral.)



c b) Que operen en sectores de alta tecnología, sin carácter exhaustivo se consideran sectores de alta tecnología a: sector biotecnológico, sector salud/sanitario, sectores relacionados con el desarrollo de tecnologías aplicadas a la Industria 5.0 y sector farmacéutico. (Indicar tanto el sector o sectores al que van dirigidos los productos o tecnologías desarrollados por la empresa como el sector en el que se encuadra su actividad.)



c c) Que conviertan el conocimiento tecnológico en nuevos productos o procesos para su introducción en el mercado. (Indicar cómo la empresa usa el conocimiento tecnológico que dispone para desarrollar nuevos productos o procesos).



c d) Que desarrollen su actividad mediante procesos con gran carga innovadora, o produzcan productos o servicios nuevos e innovadores. (Indicar si la empresa desarrolla su actividad mediante procesos con gran carga innovadora, o si la empresa produce productos o servicios nuevos e innovadores. De la misma manera, indicar el riesgo de que estos procesos productos o servicios lleven a la empresa al fracaso tecnológico o industrial).



c e) Que tengan capacidad generadora de tecnología poniendo en valor el conocimiento científico y tecnológico.



c f) Que exista una participación activa en su desarrollo de personal científico y tecnológico altamente cualificado. Al menos el 50% del personal/socios de la empresa tiene que ser titulado superior universitario nivel MECES 3 y 4 o su equiparable EQF 7 y 8.

	Nombre y Apellidos
	Formación y Titulación

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	



c g) Que desarrollen productos, servicios o procesos nuevos o mejorados sustancialmente en comparación con el estado de la técnica en su sector y que lleven implícito un riesgo de fracaso tecnológico o industrial. (Indicar productos, servicios o procesos nuevos o mejorados desarrollados por la empresa y si llevan riesgo de fracaso tecnológico o industrial).



c h) Que basen su actividad en el dominio intensivo del conocimiento científico y tecnológico, no bastando la mera adquisición y explotación de tecnología, y sea éste una ventaja competitiva clave. (diferenciar entre la adquisición y explotación de tecnología a terceros, y el desarrollo de tecnología, productos o servicios propios basados en el dominio intensivo del conocimiento científico y tecnológico que la empresa posee, indicar si la empresa tiene patente concedida o solicitada con informe de búsqueda positivo y publicado a nombre de la empresa o socios vinculada con la actividad específica de la empresa). 



c i) Que tengan relaciones o vínculos en materia I+D con entidades públicas o privadas que desarrollen actividades de investigación, y entre otras, con universidades, centros de innovación y tecnología, y empresas de base tecnológica. 




2.2. Sólo en el caso del que la empresa solicitante quiera ser valorada como empresa con modelo de negocio innovador y escalable, debe completar los siguientes apartados. 

c EMPRESA CON MODELO DE NEGOCIO INNOVADOR Y ESCALABLE aquella empresa innovadora con capacidad para generar ingresos de forma mucho más rápida de lo que crece su estructura de costes (infraestructura es capaz de soportar cada vez mayor volumen de ventas sin tener que recurrir a grandes costes) y que cumpla al menos 4 de los siguientes requisitos (Marquese con una X y justifique las opciones que proceda):

c a) Modelo de negocio innovador con aspectos diferenciadores respecto a la competencia (Indicar las características principales del modelo de negocio en relación con su carácter innovador, definiendo los elementos esenciales que aportan el carácter diferencial respecto a la competencia).



c b) Definición clara de la monetización del modelo de negocio y posibilidad de ingresos recurrentes. (Elaborar el detalle de la monetización de los productos y/o servicios, enfocando dicho detalle en las posibilidades de obtención de ingresos recurrentes con componentes escalables).



c c) Equipo promotor adecuado, conocedor del mercado potencial, y comprometido con el proyecto (al menos 1 persona debe estar dedicada a tiempo completo). (Descripción del equipo de trabajo promotor del proyecto. Indicar el grado de conocimiento del mercado potencial de cada uno de los integrantes del mismo y el área del mismo, así como el % de dedicación al proyecto (al menos 1 persona debe estar dedicada a tiempo completo).



c d) Tamaño y proyección de crecimiento del mercado, posibilidad de llegar a un mercado amplio y/o expansión internacional de una forma económicamente viable para la empresa. (Escribir y valorar el mercado potencial a nivel local, nacional e internacional, desarrollar las líneas estratégicas generales que permitan alcanzar la mayor cuota de mercado posible, así como su cuantificación y viabilidad económica).



c e) Plan de Empresa enfocado a un rápido crecimiento de las ventas y solidez de las proyecciones de ventas y de ingresos. (Justificar las características del plan de empresa que justifiquen este requisito).















3. ENTRADA DE NUEVOS INVERSORES
3.1. Organigrama de la empresa



3.2. Equipo directivo
	[bookmark: _Hlk516137421]Nombre y Apellidos
	Cargo
	Formación, Titulación y Experiencia
	Relación laboral (tipo de contrato con la empresa)

	
	
	
	

	
	
	
	



3.3. Socios actuales de la empresa según escritura de constitución y ampliaciones posteriores en su caso (Situación de partida a fecha de solicitud): 
	Nombre y apellidos
	Capital (€)
	%Prima Emisión

	
	
	

	
	
	



3.4. Socios que participan en la ronda de inversión: 
	Nombre y Apellidos
	Tipo (Fondo, Business Angel o Red de inversión)
	Capital que aporta (€)
	INVERSOR NUEVO (SI/NO)

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	



	TOTAL RONDA DE INVERSIÓN (€)
	


4. DESCRIPCIÓN DEL PROYECTO A REALIZAR CON LA SUBVENCIÓN RECIBIDA
TIPOLOGÍA DEL PROYECTO
(Indicar con X la tipología del proyecto) 
	
	INNOVACIÓN DE PRODUCTO O PROCESO

	
	INVERSIÓN PRODUCTIVA

	
	DIGITALIZACIÓN DE LA GESTIÓN Y PRESTACIÓN DE SERVICIOS DE LA EMPRESA

	
	PROMOCIÓN, LANZAMIENTO Y POSICIONAMIENTO DE PRODUCTO O SERVICIO

	
	INTERNACIONALIZACIÓN DE PRODUCTO O SERVICIO



4.1. Descripción del Proyecto (Relatar el contenido y alcance del proyecto a realizar y principales características).



4.2. Necesidad del Proyecto. (Explicar por qué la realización del proyecto supone una oportunidad de negocio para la empresa y cuáles han sido las opciones que ha valorado para decidir la realización de este proyecto en concreto).



4.3. Objetivos fundamentales que se espera alcanzar. (Explicar de forma clara el objetivo del proyecto en cuanto al problema a resolver, beneficio esperado, etc).



4.4. Actividades a realizar dentro del proyecto (Indicar las actividades concretas a realizar dentro del proyecto)



4.5. Descripción de costes elegibles del proyecto objeto de subvención.
NOTA: Para facilitar la tarea de detallar el importe del presupuesto por partidas subvencionables, descargue el fichero Excel denominado MOD-P-PRIV25, que encontrará en el área de Descargas.

a) Costes de Personal (descripción del puesto, si se trata de nueva contratación o personal laboral existente (en cuyo caso habrá que aportar ultima RNT pagada), porcentaje de dedicación al proyecto y tareas a realizar dentro del proyecto). 
	
	Descripción de Puesto
	Nueva Contratación (SI/NO)
	% Dedicación al proyecto
	Tareas a realizar dentro del proyecto

	Personal 1
	
	
	
	

	Personal 2
	
	
	
	

	….
	
	
	
	



b) Descripción de la/s empres/a o perfil/es de empres/as que van a realizar las colaboraciones externas (Incluir en este apartado el perfil y características de los colaboradores externos que estén participando o que potencialmente vayan a participar en el proyecto, especificando si son organismos de investigación, o entidades prestadoras de servicios especializados, descripción de los trabajos a realizar) 
	
	Empresa colaboradora externa 
	Tipo de Empresa
	Descripción de los trabajos a realizar

	Empresa 1
	
	
	

	Empresa 2
	
	
	

	…..
	
	
	



c) Gastos de Viajes de prospección y Asistencia a Eventos. solo será elegible costes de viaje y alojamiento de una persona de la empresa (descripción de los viajes a realizar, destino objetivo y cuantía estimada de cada uno de ellos estimada,).
	
	Destino
	Objetivos y alcance del viaje

	País 1
	
	

	País 2
	
	

	…
	
	



d) Inversión en activos materiales e inmateriales (descripción de las diferentes inversiones a realizar y justificación de la necesidad de compra dentro del proyecto). 
	
	Nombre Activo
	Descripción del activo
	Justificación de la necesidad de adquisición dentro del proyecto

	Activo 1
	
	
	

	Activo 2
	
	
	

	….
	
	
	




4.6. Cronograma del Proyecto (Indique las fechas de inicio de previstas del proyecto y duración del mismo.).
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